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Y4 Key'Tone

D’METHODS LE CONSEIL EXPERT EN FORMATION
N FORMATIONS A PORTEE DE CLIC

Key'Tone est un service de conseil stratégique qui aide a concevoir des programmes de formation
innovants et sur mesure. En mettant l'accent sur I'adaptation aux besoins spécifiques,
Key'Tone permet aux organisations de maximiser l'efficacité de leurs initiatives de formation.

PLAN DIRECTEUR

APERCU DU CONTEXTE. DE CONSEIL

Dans un contexte ol les entreprises cherchent & optimiser leurs
stratégies de formation, Key'Tone offre des conseils experts pour
relever les défis spécifiques et apporter des solutions innovantes.

OBJECTIF :

Planifier votre session de conseil.
ACTIONS :
Vous réservez, nous confirmons.

NUS OBJECTIFS STRATEGIQUES.
2. FORMULATION

Plan directeur spécifique : Développer des stratégies e @
ciblées pour résoudre vos défis en formation. ST TR ST

¢ Conseils pratiques : offrir des recommandations concrétes ACTIONS :
pour des résultats rapides et mesurables. Vous détaillez, nous analysons.

» Expertise personnalisée : Adapter nos conseils aux

besoins uniques de chaque client. B

Préparer I'entretien stratégique.
ACTIONS :
Vous préparez, nous élaborons.

4. COLLABORATION

OBJECTIF : ﬁ
Résoudre ensemble la problématique.
ACTIONS :

Vous participez, nous collaborons.

PUBLIC CIBLE.

Responsable de formation, experts métiers, consultants en
formation, développeurs de contenus pédagogiques.

FUNCTIUNNALITES PRINCIPALES.

Conseil sur mesure : Solutions adaptées aux besoins
specifiques des clients.
¢ Plan stratégique : Elaboration d'un plan directeur

OBJECTIF :

Documenter les solutions proposées.
ACTIONS :

Vous recevez, nous rédigeons.
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personnalise. _ 8. VALIDATION
¢ Recommandations pratiques : Conseils pour optimiser OBJECTIF : =
I‘impact des formations. Finaliser les recommandations. —
ACTIONS :
Vous validez, nous ajustons.
AVANTAGES OBJECTIF :
* Optimisation des stratégies : Amélioration tangible des 'I\\"g‘;:g;"s"_e”we EE—
programmt?s de formation. | Vous appliquez, nous soutenons.
¢ Personnalisation : Approche sur mesure répondant aux
besoins spécifiques. 8. SUIVI
e Compétitivité accrue : Adoption de pratiques avancées et OBJECTIF : q v P
innovantes. Assurer le suivi des actions.

ACTIONS : AL
Vous partagez, nous évaluons.
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DM'EXCELLENCE
EXCELLENCE'PULSE

DUREE : CRENEAUX DE 60 A 180 MN

TARIF : 200 €/HEURE
Tarif dégressif selon le volume.

DELAI D’AGCES.

Disponibilité a partir du créneau
choisi, avec une session de
préparation disponible sous

48 heures selon disponibilité.

CODE FORMATION : EXL-EXP-KYT1

DATES.
A réserver selon votre disponibilité.

LIEU.
Sessions collaboratives en ligne.

APTITUDE.

Accédez a des conseils
stratégiques pour enrichir vos
programmes de formation.

CONSULTANT.

Sessions dirigées par des experts
en stratégie de formation et
développement pédagogique.

REFERENT HANDICAP.
Pour toute demande d'adaptation,

veuillez contacter EM Hurtus au
01851002 06

IMPORTANT.

Les sessions peuvent étre
adaptées selon les besoins
spécifiques
de chaque client.

OFFRIR DES CONSEILS PERSONNALISES
POUR OPTIMISER VOS STRATEGIES DE FORMATION, EN FOURNISSANT DES SOLUTIONS
CONCRETES LORS DE LA SESSION COLLABORATIVE.

Etape 1: Réservation de créneau - Planifiez votre consultation en ligne.

Etape 2 : Formulation - Définissez votre problématique via un formulaire.

Etape 3 : Préparation - Recevez un guide pour préparer efficacement votre session.

Etape 4 : Collaboration - Participez & une session interactive pour co-construire des solutions.
Etape 5 : Rédaction - Recevez un Portfolio Stratégique avec des recommandations personnalisées.

SANCTION DU SERVICE. -
Attestation de consultation systématique pour garantir un gage de qualité D'Methods.

INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES

Pour tout renseignement ou question, contactez-nous a nouscontacter@dmethods.fr ou visitez notre s
ite pour découvrir d'autres produits. (Key et Mentor).

Pour tout renseignement ou question, contactez-nous a : nouscontacter@dmethods.fr.



